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         Fecha: 24 y 31 Octubre de 2015 (De 10 a 14 h) Lugar: Sala de eventos 

 

          Edificio Quórum III. Universidad Miguel Hernández de Elche. 
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Presentación del seminario 
 

Serán objetivos del presente seminario-taller la transmisión de los necesarios aspectos 
prácticos y teóricos que en el proceso de internacionalización empresarial deben ser 
conocidos, analizados y gestionados eficazmente para acceder con éxito a los mercados 
exteriores. 
De un modo sistemático y gradual se irán abordando los contenidos relativos a como 
conocer las oportunidades en los mercados internacionales, realizar el propio análisis de 
las capacidades de exportación de la empresa, y el desarrollo de los aspectos más 
relevantes de la planificación estratégica y operativa que todo plan de 
internacionalización debe contener para alcanzar con garantías y de forma eficiente la 
internacionalización de la empresa. 
 

Programa del seminario-taller: 
 
1ª Sesión.- (24 de Octubre de 2.015) 
● Módulo introductorio al Comercio Internacional. 
 1. La globalización: efectos, mercados y oportunidades. 
 2. Evolución de los mercados internacionales. 
 2. ¿Qué es la internacionalización? 
 3. ¿Por qué exportar? 
 4. ¿Cómo acceder a los mercados exteriores? 
 5. La información: soporte vital a la internacionalización.    
● Planificación Internacional Estratégica. 

1. Las preguntas necesarias ¿Qué? ¿Dónde ir? ¿Cómo llegar? ¿A quién? ¿Cuánto? 
¿Quién lo puede gestionar? 

  2.  Contenidos de un buen plan de internacionalización empresarial. 
  3. Planificación estratégica: 
   3.1 Marco de actuación y análisis del producto 
   3.2 Análisis de la empresa 
   3.3 Diagnóstico DAFO + CAME 
   3.4 Proceso de selección de los mercados-objetivos. 
   3.5 Plan comercial y de marketing. 

2ª Sesión.- (31 de Octubre de 2.015)  
● Planificación Internacional Operativa. 

  1.  ¿Cómo inicio la internacionalización de mi empresa? 
  2. Localización de oportunidades de negocio 
  3. INCOTERMS y transporte Internacional. 
  4. Trámites y documentos en el comercio exterior. 
  5. Tributación internacional 
  6. Breves nociones de fiscalidad internacional. 
  7. Contratación y procesos de negociación internacional. 

● Claves para el éxito en el proceso de internacionalización 
  1. Repaso a los contenidos abordados en el plan propuesto. 
  2. Importante cuestión. PESC: planificar, ejecutar, supervisar y controlar. 
  3. Adaptaciones, recomendaciones y  sugerencias 

 4.  Ayudas a la internacionalización 
  5. Reflexiones finales. 
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Ponente 
 

 
JOSE LUIS ESPINOSA PIEDECAUSA, es licenciado en 

Derecho y máster en Formación del Profesorado por la 

Universidad Miguel Hernández de Elche; máster en 

Comercio Internacional por la Universidad de Alicante. 

Experto en internacionalización empresarial, habiendo 

desempeñado funciones de dirección de comercio exterior 

en diferentes empresas del tejido industrial alicantino, 

además de consultor independiente, implementando las 

acciones globales de internacionalización hacia los mercados Europeos, 

Latinoamericanos y del Norte de África. Ponente habitual en diversas jornadas y 

seminarios sobre internacionalización empresarial, Colaborador Honorífico del Área de 

Derecho Internacional Privado del Departamento de Ciencia Jurídica de la UMH de Elche 

y Colaborador Docente en el Máster en Comercio Internacional de la Universidad de 

Alicante. Es coautor del libro-manual Plan de Internacionalización Empresarial: manual 

práctico, editado recientemente por la prestigiosa escuela de negocios ESIC, Business & 

Marketing School.- 
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          Modo de inscripción y forma de pago 
 

Plazas limitadas, por riguroso orden de inscripción, y previa remisión por e-mail a: 

coex@coexonline.es, copia del justificante de pago. 

 

            Pago: Banco Santander 

            Nº de Cuenta: ES83 0049 4333 4929 1000 9723 

            (Se deberá hacer constar nombre y apellidos del asistente en el concepto). 

 

            Último día de inscripción: 22 de Octubre de 2015. 

 

            Importe: 75 Euros, público en general. 

        40 Euros Alumnos y empresas del Parque Científico UMH y de la Nau de la Innovació. 

 

 

 

 

COEX INTERNATIONAL TRADE, S.L. 

ASESORAMIENTO-CONSULTORÍA-FORMACIÓN 

Universidad Miguel Hernández de Elche 

Parque Científico UMH 

Edificio Quorum III 

03202 Elche (Alicante) 

CIF: B54817127 

Tel: 966238900 

Móvil: 664157673 

www.coexonline.es 

coex@coexonline.es 
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